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TUINEN

Elke tuin is uniek. Dat is de overtuiging van Van
der Asdonk Tuinen, een hecht familiebedrijf dat
al sinds 1998 staat voor kwaliteit, vakmanschap
en persoonlijke aandacht. Wat begon als een
klein hoveniersbedrijf met twee medewerkers,
groeide in 25 jaar tijd uit tot een allround speler
met een enthousiast team van elf professionals.
Op 1 mei 2023 werd het bedrijf officieel overge-
dragen van vader Johan aan zoon Joost van der
Asdonk, die het bedrijf samen met zijn vrouw
Priscilla runt. Een mooie tweede generatie, die

voortbouwt op dezelfde waarden.
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al sinds 1998 vertrouwt op DCM

Bodem als basis van elke tuin

Die focus op kwaliteit zie je niet alleen terug
in het ontwerp en onderhoud van tuinen,
maar ook in de keuzes die Van der Asdonk
Tuinen maakt achter de schermen. Al vanaf de
oprichting werkt het bedrijf samen met DCM.
Volgens Joost is geen enkele tuin hetzelfde. Je
kunt boven de grond veel zien, maar wat er in
de bodem gebeurt blijft vaak verborgen. En
juist daar ligt de basis van een gezonde tuin!
Daarom start Van der Asdonk Tuinen bij iedere

tuinaanleg of renovatie met een bodemanalyse.

‘Of het nu gaat om een bestaande tuin die toe
is aan vernieuwing of om een volledig nieuw
project: we willen zeker weten dat de bodem
optimaal is. Op basis van de analyse krijgen we
een gericht advies, zodat we exact weten welke
verbetering nodig is! Die aanpak voorkomt pro-
blemen achteraf en zorgt voor een sterke start
van planten, borders en gazons.

Samenwerking die al generaties meegaat

De samenwerking met DCM begon in 1998,
toen oprichter Johan van der Asdonk in contact
kwam met DCMadviseur Leo Groenleer. Er was
meteen een klik. We zijn de producten gaan
gebruiken en waren zo enthousiast over de
resultaten, dat we er eigenlijk nooit meer vanaf
zijn gestapt!

Ook vandaag de dag nog is het persoonlijke
contact een belangrijke reden om voor DCM te
blijven kiezen. Joost: 'We hebben veel contact
met Marcel Petri. Hij denkt mee, maakt bodem-
en bemestingsadviezen waar we echt iets aan
hebben en is altijd bereikbaar voor vragen. Dat
werkt heel prettig’

Waarom DCM?
Van der Asdonk Hoveniers werkt vrijwel uitslui-
tend met DCMproducten. Alternatieven zijn in
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het verleden nauwelijks overwogen. ‘Heel vroe-
ger werd er vooral met compost gewerkt, maar
de resultaten met DCM zijn gewoon zo goed
dat we overtuigd zijn gebleven!

De belangrijkste voordelen op een rij:

« Topkwaliteit producten - zichtbaar resul-
taat in elke tuin

» Compleet assortiment - voor aanleg én
onderhoud

« Sterke ondersteuning - inclusief bodem-
analyse en deskundig advies

Vooral de DCM MINIGRANtechnologie springt
eruit. 'Het is een prachtige korrel die niet stuift
en heel mooi verdeelt. Doordat er verschillende
ingrediénten in zitten, krijgen planten een
gevarieerde en evenwichtige voeding’

Zichtbare resultaten in de praktijk

De effecten van de DCMaanpak zijn volgens
Joost duidelijk zichtbaar. ‘Planten staan goed op
kleur, bloeien mooi en borders groeien gelijk-

Meijel Vossenberg

matig en dicht. Dat is belangrijk, want een tuin
is uiteindelijk het visitekaartje van ons bedrijf!

Ook in het onderhoud levert dit voordelen

op. Dichtgegroeide borders zorgen voor min-
der onkruiddruk en beperken droogtestress.
Gazons sluiten mooier, waardoor ongewenste
kruiden minder kans krijgen. ‘Dat scheelt tijd en
onderhoud, en uiteindelijk ook kosten!

Efficiént werken begint bij juiste
voorbereiding

Een goede bodemaanpak aan de voorkant
betaalt zich terug, merkt Joost. ‘Als je het vooraf
goed aanpakt, heb je er achteraf veel gemak
van. Zeker als je kijkt naar inboetwerk. De kos-
ten zitten niet alleen in de plant, maar vooral
ook in de uren!

Advies aan collegahoveniers

Zou Joost DCM aanbevelen? Zonder twijfel.
‘Eigenlijk aan alle professionals die kwaliteit wil-
len leveren. Klanten investeren flink in een tuin
en mogen daar ook iets voor terug verwachten!

Zijn belangrijkste advies: ‘Maak altijd een
bodemanalyse, sowieso bij ieder aanlegproject,
maar ook zeker als je een tuin gaat onderhou-
den die je niet zelf hebt aangelegd. In combina-
tie met de juiste producten en adviezen maak
je dan het verschil!
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