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Opening bomencentrum
Bomenbezorgd.nl en
Bomenbezorgd to Business

Dit najaar openen Bomenbezorgd.nl en
Bomenbezorgd to Business hun eerste fysieke
locatie in Valburg. Na jaren van online verkoop
wordt het bomencentrum een omgeving voor
zowel particulieren als hoveniers, waar ze
terecht kunnen voor kwaliteit, advies maar ook

een unieke ervaring.
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Het bomencentrum biedt een groot assor-
timent aan bomen: van de vertrouwde klas-
siekers tot aan exclusieve soorten die je niet
zomaar ergens anders vindt. Bomenbezorgd.nl
en Bomenbezorgd to Business willen hiermee
antwoord geven op de groeiende vraag naar
bijzondere en duurzame bomen. Zo is er altijd
een passende keuze te vinden voor de parti-
culier die op zoek is naar een blikvanger of de
hovenier die zijn klant wil verrassen met een
onderscheidend ontwerp.

Geheel nieuwe ervaring

Anders dan bij de online verkoop biedt de
nieuwe locatie ook persoonlijk advies aan.
Bezoekers krijgen begeleiding bij het kiezen
van de juiste boom: wat is de ligging, de bodem
en de stijl van de tuin? Ook kunnen hoveniers
hun particuliere klant meenemen naar Valburg,

om zo samen het assortiment te ontdekken.

Dit maakt het ontwerpproces transparanter,
sneller en leuker volgens Bomenbezorgd.nl en
Bomenbezorgd to Business.

"We willen een plek
creéren waar bomen
tot leven komen en
klanten echt kunnen
ontdekken wat bij
hun tuin past’

Een plek van beleving

Het centrum belooft, naast een verkooploca-
tie, vooral een plek van beleving te worden.
Tussen de bomen wandelen en ervaren welke
uitstraling een boom geeft zijn dingen die
online niet kunnen worden ervaren. Hier zet-
ten Bomenbezorgd.nl en Bomenbezorgd to
Business een groene stap vooruit. Wat begon
als een online dienstverlener, groeit nu uit
tot een fysieke ervaring waar de passie voor
bomen en liefde voor groen tastbaar worden.
‘We willen een plek creéren waar bomen tot
leven komen en klanten echt kunnen ont-
dekken wat bij hun tuin past, aldus Michel
Stuivenberg, eigenaar van Bomenbezorgd to
Business.
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