
42 De Hovenier - 6/2025

Groei
Ze merkt dat de laatste jaren het aantal 
tuinaanvragen toeneemt. ‘We zouden ons 
personeelsbestand graag laten groeien, maar 
nieuwe vakmensen zijn tegenwoordig moeilijk 
te vinden.’ Betekent dit dat de tien mensen die 
bij hoveniersbedrijf ’t Höfke werken langere 
werkdagen moeten maken? ‘We doen wat we 
kunnen en merken dat klanten bereid zijn om 
te wachten tot hun tuin aan te beurt is. Het is 

Hoveniersbedrijf ’t Höfke uit Merselo (vlak bij Venray) bestaat dit jaar 35 jaar en is aangesloten bij 

Dutch Quality Gardens. Deze coöperatie verenigt momenteel negen hoveniersbedrijven die kennis 

en vaardigheden met elkaar delen op heisessies en andere dagen. ‘Ik werk graag met niveau-

verschillen. Dit doe ik onder andere door de plantenbakken van het Udense bedrijf Adezz te gebrui-

ken,’ vertelt tuinontwerper, hovenier op oprichtster Margo Bouwens.
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Cortenstaal, creativiteit en 
coöperatie: zo werkt ’t Höfke 
‘Ik werk graag met niveauverschillen’

Margo Bouwens van Hoveniersbedrijf ’t Höfke
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momenteel niet zo druk als in de coronatijd, 
maar we mogen nog steeds veel klanten ver-
welkomen. In de coronatijd zagen we een grote 
groei doordat mensen zich meer op hun eigen 
tuin gingen richten, omdat er in die tijd niet zo 
makkelijk gereisd kon worden en veel mensen 
thuis zaten. Ze wilden toen graag dat het groen 
rond hun eigen huis er goed uitzag en in orde 
was. Daar kwam de focus op te liggen.’
 
’t Höfke is actief in Oost-Brabant, Noord-
Limburg en een deel van Gelderland. ‘De mees-
te klanten wonen in een straal van 30 kilometer 
van ons bedrijf in Merselo. We doen alles in 
eigen beheer: van tuinontwerp, aanleg, renova-
tie, structureel onderhoud tot (sier)bestrating, 
metselwerk, beregening en verlichting. We 
gaan voor het complete plaatje.’  

Cortenstaal
Ze werkt graag met niveauverschillen. Hiervoor 
zet ze vaak de plantenbakken in van het 
Udense bedrijf Adezz. ‘Adezz ken ik al uit de tijd 
dat het bedrijf nog Potmaat heette en vooral 
bekend was vanwege de plantenbakken. Adezz 
biedt intussen een uitgebreid assortiment, 
vervaardigd uit diverse materialen, zoals hout, 
cortenstaal, polyester en aluminium. Ik gebruik 
vooral de materialen van aluminium en cor-
tenstaal. Onze klanten hebben daar ook de 
meeste interesse voor. Ik doe dat onder andere 
voor bloembakken, maar ook voor watertafels 
en waterpartijen. Zo heb ik deze week voor 
een particulier een voortuin van 160 vierkante 
meter in Venray aangelegd met cortenstalen 
plantenbakken van Adezz. Deze voor mij nieu-
we klant vond het cortenstaal goed passen bij 
het Thermo Fraké-hout van de poort en schut-
ting die ook in het ontwerp zijn meegenomen.’ 

Maatwerk
‘Ik koos voor plantenbakken om verschillende 
hoogtes te verkrijgen. Het woonhuis is hoog 
en daar wilde ik bij aansluiten. Ik heb twee 
cortenstalen bakken geplaatst, type Circum 
met een diameter van 2 meter en twee corten-
stalen bakken met een diameter van 3 meter. 
Deze laatste zijn gemaakt van keerwanden van 
Adezz. Ik weet dat maatwerk mogelijk is en ik 
ook bakken op maat bij hen kan aanvragen, 
maar ik maak mijn ontwerpen zo dat ik zo veel 
mogelijk de standaardmaten kan gebruiken. 
Dat is voordelig voor de klanten. Producten 
op maat bij Adezz bestellen is duurder en de 
levertijd is logischerwijs langer. Ik gebruik de 
producten van Adezz al jaren omdat ik de kwa-
liteit goed vind, de materialen mooi en omdat 
ik blij ben met de service. Het bedrijf blijft zich-
zelf ook steeds vernieuwen en hun assortiment 
uitbreiden. Ze luisteren naar de wensen van 
hun afnemers. Op beurzen, zoals de Groene 
Sector Vakbeurs in Hardenberg, presenteer-
den ze enkele nieuwe producten en vroegen 

bezoekers welke producten ze volgens hen in 
productie moeten nemen.’

Dutch Quality Gardens 
In de plantenbakken in Venray heeft ze soli-
taire heesters geplaatst met een spotje eron-
der en vaste planten, zoals Liriope muscari 
‘Moneymaker’ (leliegras) en Pennisetum alo-
pecuroides ‘Little Bunny’ (lampenpoetsergras). 
‘Deze combineren goed met de heesters en 
zorgen ook voor niveauverschil, zodat je een 
mooi totaalplaatje krijgt bij dit relatief hoge 
woonhuis.’

Elke tuin is uniek. Bouwens werkt volgens vaste 
stappen om de droomtuin van haar klanten 
te ontwerpen en realiseren. ‘Het begint met 
een vrijblijvend adviesgesprek om de wensen 
van de klant in kaart te brengen. Vervolgens 
werken we het advies uit tot een digitaal 
ontwerp. Hierna gaan de handen uit de mou-
wen en beginnen we met de tuinaanleg of 
renovatie volgens de gemaakte planning.’ 
Hoveniersbedrijf ’t Höfke doet ook structureel 
en seizoensgebonden onderhoud voor klanten 
die daar behoefte aan hebben. Bouwens werkt 
zowel voor particulieren als voor zakelijke 
opdrachtgevers. 

Binnen de coöperatie Dutch Quality Gardens 
delen Bouwens en de andere aangesloten 
hoveniers hun kennis met elkaar en houden 
heisessies of dagen met cursussen en work-
shops. ‘De cursussen kunnen bijvoorbeeld 
gaan over houtbewerking of de aanleg van 
elektra. Maar ook plantenkennis komt aan bod.’ 
De organisatie vraagt de negen deelnemende 
hoveniersbedrijven om input en gaat daar-
mee aan de slag. ‘De jaarlijkse Dutch Quality 
Gardens-dag geeft alle medewerkers van de 
deelnemende bedrijven de kans om contact 
met elkaar te leggen. Het is een leuke club 
gelijkgestemde bedrijven, zeker variërend in 
grootte en soort werkzaamheden, maar wel 
allemaal met hetzelfde doel: we willen vooruit 
en dit vooral samen doen.’ Meer hierover is te 
lezen op: www.dutchqualitygardens.nl.

‘Bij Dutch Quality 
Gardens hebben we 
allemaal hetzelfde 
doel dat we samen 
willen bereiken’
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