
116 De Hovenier - 4/2025

Vraag een hovenier wat hij verdient, en je krijgt vaak geen eenduidig  
antwoord. Vraag wat zijn uurtarief is, en de frustratie ligt een stuk dichter 
aan de oppervlakte. ‘Waarom rekent een automonteur met een mbo-
diploma honderd euro per uur, terwijl wij blijven steken op de helft?’ 
Deze vergelijking hoor ik opvallend vaak – bijna als een ritueel klaag
moment. Begrijpelijk? Zeker. Maar terecht? Dat ligt misschien wat  
ingewikkelder. 
 
Feit is dat het uurtarief al jaren een heet hangijzer is in de sector.  
Zzp’ers in het groen vragen gemiddeld 44 euro per uur, blijkt uit zzp-bank 
KNAB-uurtarievenboekje 2025. Voor ontwerpers en boomverzorgers ligt 
dat iets hoger. En Koninklijke VHG ziet dat tarieven voor aangenomen 
werk eindelijk richting de 55 euro kruipen. Ik denk dat het gezond is 
dat daar beweging in zit. Cao-loon en de boodschappen stijgen, dus als 
ondernemer moet je dan toch iets met je uurtarief. Toch blijft de sector 
opvallend voorzichtig. We zijn druk, de orderboeken puilen uit, faillisse-
menten zijn eigenlijk niet bestaand in de sector – en tóch lijkt een stevig 
tarief vragen voor velen nog een brug te ver.

Hoe dat komt? Misschien omdat we liever ‘doen’ dan rekenen. Of omdat 
het financieel fundament van het bedrijf – de kostprijs, marges en  
declarabele uren – niet altijd scherp op het netvlies staat. Richard 
Maaskant van Koninklijke VHG legt in deze editie haarfijn uit hoe vaak het 
fout gaat: te rooskleurige inschattingen, te lage tarieven, te weinig uren 
die echt gedeclareerd worden. Het lijkt een boekhoudkundig probleem, 
maar het raakt aan de kern van vakmanschap: weten wat je waard bent, 
en dat ook durven vragen.

En dan die zzp’er met zijn busje. Die krijgt in het debat vaak de zwartepiet 
toegespeeld. Alsof hij in z’n eentje de prijzen drukt. Ik denk dat dat beeld 
te simpel is. Zijn kostenstructuur is anders, ja – maar ook hij moet de  
rekeningen betalen. Wie de race naar beneden inzet, doet dat vaak  
onbewust. Maar we doen het wél zelf, met z’n allen.

Daarom een oproep: stop met vergelijken met garages en start met  
kijken naar je eigen cijfers. Kwaliteit mag wat kosten, zei een hovenier in 
het KNAB-rapport. Terecht. Maar dan moet je die kwaliteit ook zelf durven 
waarderen – in euro’s, op de offerte, en uiteindelijk: op de bankrekening.

Met vriendelijk groet,
Willemijn van Iersel 
(willemijn@nwst.nl) 
Hoofdredacteur
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