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Vijfde locatie Buiter Beton in
een doordachte stap

Drachten:

Met de overname van Totaal Bestrating
Drachten heeft Buiter Beton sinds kort een
vijfde ‘inspiratielocatie’. En een bijna landelijke
dekking, want na bakermat Balkbrug, Hengelo,
Naarden en Heemskerk, zorgt Drachten ervoor
dat in de drie noordelijke provincies ook het
Buiter-blauw te zien is. ‘Logistiek is dit voor ons

super.
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Lydia en Pieter Dragt, de twee eigenaren van
het familiebedrijf, vertellen dat groei van het
aantal vestigingen van Buiter Beton geen ‘blind
doel op zich'is. ‘Maar deze nieuwe locatie, met
showroom, opslag en regionale dekking, sluit
perfect aan bij onze behoefte om dichter bij
de klant te zijn, stelt Lydia. ‘Logistiek gezien is
dit super, een strategisch mooie ligging met
bereikbaarheid vanuit Friesland, Groningen en
Noord-Drenthe!

Vanaf 2001 breidde het aantal vestigingen van
Buiter Beton zich gestaag uit. Het bedrijf neemt
de tijd bij zo'n overname en transformeert een
bestaande onderneming stukje bij beetje naar
een herkenbare nieuwe Buiter-locatie. Ook bij
Totaal Bestrating Drachten is het kenmerkende
blauw inmiddels doorgevoerd. ‘Ons bedrijf
kenmerkt zich door een mix van vakmanschap,
persoonlijk contact en een familiaire sfeer.
Natuurlijk met ons merk terras & trends als

onderscheidend concept, zegt Pieter.

‘De uitstraling in Drachten is al helemaal omge-
kleurd naar terras & trends, vult Lydia aan.

Op termijn zal de vestiging in Friesland ook

de naam Buiter Beton gaan voeren, maar het
echtpaar Dragt wil het geleidelijk aanpakken.
Totaal Bestrating Drachten heeft een naam
opgebouwd gedurende de jaren.’Het is een
bloeiend handelsbedrijf met een solide klan-
tenkring, ruime opslagcapaciteit en een show-
room binnen en buiten. Ze hebben daar een
geweldig mooi bedrijf opgebouwd. Daarom zal
het voorlopig onder de naam Totaal Bestrating
Drachten blijven doorgaan.‘Met de toevoeging
“onderdeel van Buiter Beton” erbij.

Win-winsituatie voor de hoveniers

Dat gaat zowel op voor de medewerkers als de
klanten van het bedrijf in Drachten. 'Het enige
wezenlijke dat voor consumenten veranderd
is, is dat wij geen aanlegservice meer gaan



aanbieden. Dat is juist bestemd voor onze
hoveniers, vertelt Lydia.‘Onderdeel van ons
concept is dat we het werk dat mensen via ons
aanvragen, verdelen over onze vaste klanten.
Dat is een concept dat in de andere vestigingen
ook goed werkt; het zorgt voor wederzijds ver-
trouwen in elkaar. We brengen de aanvragen
dus onder bij de hoveniers met wie we zaken
doen, een win-winsituatie’

Naast de professionele markt, kunnen particu-
lieren ook terecht bij de vijf inspiratielocaties
van Buiter Beton. Dat was in Drachten ook het
geval, vandaar ook dat dat bedrijf zo goed bij
ze past. ‘Elke overname vraagt tijd. Gemiddeld
is dat zo'n twee jaar. In die tijd werken we aan
synergie en laten we het bedrijf integreren in
de Buiter-filosofie! Die is geworteld in mensen,
niet in spreadsheets. 'We zijn een familiebedrijf,
waarbij gevoel het belangrijkst is. Dat was

bij Totaal Bestrating Drachten ook het geval.

Gelukkig was het vertrouwen er en hadden
we een gedeelde visie met de oude eigenaren.
En als die klik er is, dan hoef je niet verder te
zoeken!

Samenwerken met vakmensen

‘Zonder onze mensen zijn wij niets, vervolgt
Pieter.'We hebben veel kennis in huis, ook bij
onze vertegenwoordigers op de weg. En we
hebben specialisten in dienst, zoals een verlich-
tingsadviseur die bij klanten langsgaat om mee
te denken!

Niet voor niets noemt Buiter Beton de vestigin-
gen ‘inspiratielocaties’: klanten kunnen er langs-
komen om hun ideale tuin samen te stellen.
Verder is het een samenwerking. ‘Wij zorgen
voor inspiratie en een betrouwbare levering, de
hovenier zorgt voor vakwerk in de aanleg en
voor de klanttevredenheid!

‘Elke overname vraagt tijd. Gemiddeld is
dat zo’n twee jaar. In die tijd werken we
aan synergie en laten we het bedrijf
integreren in de Buiter-filosofie’
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Dat ze een overname hebben gedaan, laat ook
wel zien dat Lydia en Pieter vertrouwen hebben
in de toekomst. Laatstgenoemde: ‘De markt

is op dit moment positief. We zitten echt wel
maanden vol met werk; de branche draait op
volle toeren. Komt ook doordat het weer in het
eerste kwartaal van 2025 een stuk gunstiger is
dan in de vergelijkbare periode vorig jaar. Toen
was het veel te nat, nu maken we een vliegen-
de start in het seizoen!

Verder in de toekomst willen ze nog niet echt
kijken. Nog een uitbreiding? ‘Zeg nooit nooit.
Maar het moet vooral blijven kloppen, het
gevoel moet goed zijn. We doen het alleen als
het bij ons past; alles draait om balans: tussen
mens, merk en markt!

Hoveniers kunnen op 8 april kennis komen
maken met Buiter Beton in Drachten tijdens
een speciale open avond, vanaf 16.00 uur.
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