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Gerben en Jolanda Oosterbroek verdienen 
inmiddels al ruim 20 jaar hun boterham met 
hun bedrijf. Gerben liet het loodgieterswerk 
van de installatietak al snel vallen en ging 
zich explicieter op de tuin- en parksector rich-
ten. Daarmee verzette hij de bakens van het 
familiebedrijf op tijd. Hij zet nog mondjesmaat 
landbouwtractoren en aanverwant materieel 
om, maar minitractoren met aanbouwdelen en 
diverse soorten zitmaaiers zijn voor hem goede 
handel. Die afzet vindt voornamelijk plaatst 
aan paarden- en campinghouders, tennis- en 
voetbalverenigingen, particulieren met grotere 
tuinen en hoveniers.

EGO-dealer
De eveneens vakbekwame Jolanda Oosterbroek 
vangt de klanten in de showroom op, zodat 
haar partner zich kan concentreren op zijn 
arbeid in de werkplaats. Dat bestaat voorname-
lijk uit onderhoud. Keuringen doet Oosterbroek 
niet zelf; hiervoor wordt samengewerkt met 
een andere partij. In de eerste week van maart 
is Gerben nog druk bezig met winteronder-
houdsbeurten. Hij haalt de machines zelf op en 
levert ze weer af bij de klanten. ‘Men is in deze 
omgeving erg merkvast’, weet hij uit ervaring. 
‘Hoveniers en particulieren kunnen bij ons 
terecht voor materieel van merken als EGO, Cub 
Cadet, Tielburger, GTM, Robomow, Kioti, Caroni, 
Nibbi, Bertolini en Bluebird. We hebben een 
behoorlijk volle en complete showroom, met 
de meeste artikelen op voorraad. Qua handge-
reedschap gaat het ook bij ons voor 95 procent 
om de verkoop van accumachines.’

Met een enorme presentatiewand en de nodige 
loop- en zitmaaiers op de vloer geeft het merk 
EGO de showroom letterlijk kleur. ‘Ik besloot 
dealer van EGO te worden toen ik de kwaliteit 
van een accubladblazer met ruggedragen accu-
pakket niet goed genoeg vond’, aldus Gerben. 
‘EGO kwam bij mij met het juiste product op 
het juiste moment. Wij willen achter het pro-
duct kunnen staan dat we verkopen, en met dit 
merk lukt dat. De EGO-presentatiewand groeide 
in vijf jaar tijd van 5 meter naar 15 meter. De zes 
bijzondere accu’s in de EGO-zitmaaier passen 
eveneens in ander EGO-materieel. Veel bezit-
ters van zo’n accuzitmaaier beschouwen hem 
zo’n beetje als een soort laadstation, iets wat 
met name buitensportverenigingen hebben 

ontdekt. Naast de gunstige prijs heeft juist dit 
de EGO-zitmaaier tot een goedlopend product 
gemaakt in ons bedrijf. Overigens stimuleert de 
subsidieregeling de verkoop nog extra.’

Fossielloos
Gerben constateert dat er in dit fraaie landelijke 
gebied momenteel veel hoveniers als eenmans-
zaak van start gaan, én dat ze het aandurven 
om direct helemaal met accu’s te gaan werken. 
‘Het gaat om heggenscharen, bosmaaiers en 
kettingzagen, maar ook veel combisystemen. 
Zelden zie ik deze machines terug voor storin-
gen. Voor het echt zware werk kiezen ze wel 
fossiele versies en dat geldt ook voor houtver-
snipperaars. Met de fossiel aangedreven Zuid-
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Volgens Oosterbroek levert Kioti bedrijfszekere producten.



51www.vakbladdehovenier.nl - 2/2025

Koreaanse Kioti-tractoren van 30/40 pk leveren 
we een bedrijfszeker product. Kioti heeft een 
uitstekende prijs-kwaliteitverhouding. Ik vind 
het van groot belang om goede uitleg te geven 
over de machines, en dat geldt ook voor een 
goede service. We adverteren regionaal en 
sponsoren vele verenigingen in de omgeving. 
Af en toe flyeren we huis aan huis, samen met 
EGO. We werken aan onze zichtbaarheid in deze 
regio. Verder doen we ons best om machines bij 
ongepland onderhoud zo snel mogelijk weer 
gereed te hebben. Daarmee behouden we onze 
klanten. Ik zeg daar meteen bij dat het goede 
gevoel wel van twee kanten moet komen. 
Ik merk het namelijk snel als een klant een 

machine in de showroom komt bekijken met 
de bedoeling om hem op internet te bestellen. 
Meestal laat ik dat op een nette manier blijken.’

Robotmaaiers
Qua robotmaaiers richt Oosterbroek zich uitslui-
tend op de merken Robomow en EGO. ‘Vooral 
van het eerste merk gaat de verkoop op de 
particuliere markt uitstekend’, vertelt Jolanda. 
‘De mogelijkheid om tot de rand van het gazon 
te maaien en het gepatenteerde maaisysteem 
maken hem populair. Er is veel vraag naar 
robotmaaiers met gps, die zonder grensdraad 
functioneren. Maar dat ze goed functioneren, 
kunnen wij niet van alle merken zeggen. EGO 

heeft een variant die zowel bedraad als met gps 
werkt. Als Gerben zo’n systeem heeft geïnstal-
leerd, kan ik bij calamiteiten inloggen op de 
robotmaaier. We installeren overigens ook auto-
matische beregeningsinstallaties in particuliere 
tuinen. Daartoe beschikken we over een eigen 
sleuvenfrees om de leidingen in te werken. Ook 
het onderhoud en verhelpen van storingen aan 
het elektronische gedeelte voeren we zelf uit. 
Na aanleg laten we de boel altijd netjes achter. 
We zien dat als het visitekaartje van ons bedrijf.’

Uiteraard nemen we een kijkje in de werkplaats 
en de showroom van Oosterbroek. Opvallend 
is het complete pakket professionele kwali-
teitsproducten dat Oosterbroek levert. Pbm’s 
ontbreken niet en er is zowaar een hele dis-
play met Silky-handzagen. En we hebben het 
over de tweewielige werktuigdragers, waar je 
van alles achter kunt koppelen. Hiervan kan 
Oosterbroek de merken Bertolini en Nibbi aan-
bieden. Het laatste merk heeft trouwens ook 
een accu-aangedreven versie, de Nibbi Mak GE, 
met 18 pk elektrisch vermogen. Opvallend in 
de showroom van dit dealerbedrijf zijn de  
miniatuurberegeningshaspels van het merk 
Speedy Rain. ‘Die zijn populair op vele paarden-
houderijen in onze omgeving’, vertelt Gerben. 
‘Maar ook biologische groentetelers maken 
er gebruik van. Speedy Rain levert overigens 
eveneens grotere beregeningshaspels.’

De dealer
Oosterbroek vof in het Gelderse Tonden is 
opgericht in 1941 als hoefsmederij. Later 
werd het een land- en tuinbouwmechani-
satie- en installatiebedrijf. Het kleinscha-
lige familiebedrijf richt zich op verkoop, 
reparatie en onderhoud van (compact)
tractoren, landbouwwerktuigen en tuin- 
en parkmachines. Oosterbroek verzorgt 
ook de aanleg van beregeningssystemen 
en maairobots in tuinen. Verder worden 
beregeningsinstallaties voor de landbouw 
aangelegd en diverse constructie- en las-
werkzaamheden verricht.

Jolanda en Gerben Oosterbroek
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